
News Release
2023年1月16日（月）/ 株式会社ジーニー（コード番号：6562 東証グロース）

株式会社ジーニー（本社：東京都新宿区、代表取締役社長：工藤智昭、以下ジーニー）のSFA/CRM事
業本部は、2023年1月24日（火）にオンラインセミナー「SFA各社を徹底比較！あなたの会社にピッタリ
なSFAの選び方勉強会」を無料で開催いたします。

昨今の急速な企業活動のデジタル化によって、データの重要性が飛躍的に高まっています。
こうした背景から経済産業省は、産業界のDX推進に向けて様々な施策を展開しており、DXへ取り組む
ことの重要性を訴えています。

企業の競争力向上を目的とした営業活動のDX化を実現するためには、効果的なデータ活用が不可欠
です。今回開催するセミナーは、営業DXを実現するツールであるSFAの導入をご検討いただくお客様
に最適な内容となっております。

＜セミナー概要＞

「SFA各社を徹底比較！あなたの会社にピッタリなSFAの選び方勉強会」
日　時：　2023年1月24日（火）14:00～15:00
会　場：　オンライン開催（Zoom）※後日視聴できるオンデマンド受講もあります。
参加費：　無料

▼お申込み、詳細はこちらへ
URL：
https://chikyu.net/seminar/seminar-230124/?utm_source=geniee.co.jp&utm_medium=referral&
utm_campaign=press_release_20230116
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■こんな方におすすめ
・どのツールも同じに見えて特徴がわからない
・何を基準にして選定したらいいかわからない
・製品説明セミナーを聞いて回るのが面倒
自社に最適なツールの選び方をお伝えします。

■本セミナーでお話しすること
①そもそも本当に必要か？SFAの導入が必要ないケースとは？
②正しくSFAを比較するためにぶれない判断基準を作ろう！
③SFA各所を徹底比較！社内検討のロードマップとは？

【参加者特別特典】
国内外43種類すべてのSFAを各機能別にまとめたシートをセミナーに参加いただいた方にプレゼント
いたします。

■営業管理ツール「GENIEE SFA/CRM」
「GENIEE SFA/CRM」は顧客管理・商談管理・データ分析等が一体となったSaaS型プロダクトです。シ
ンプルで使いやすく、ITに詳しくない担当者だけでも入力や分析が容易で、ビジネスのPDCAを回しや
すいことが特徴です。スタートアップ企業から大手企業まで、幅広いお客様にご利用いただいていま
す。
URL：https://chikyu.net/

▼「GENIEE SFA/CRM」資料ダウンロードはこちら
https://chikyu.net/request/

■マーケティングオートメーション「GENIEE MA」
「GENIEE MA」は、ジーニーが自社開発したマーケティングオートメーション（MA）です。外部広告デー
タ、見込み客の属性情報、Webサイト行動や配信反応などの各種データを統合・分類し、顧客状況に
応じたパーソナライズドコミュニケーションを実現します。 見込客獲得から購買・成約までのマーケティ
ング＆セールスプロセスを自動化し、効果的なパターンを可視化します。
URL：https://ma-jin.jp/

■次世代BIツール「GENIEE BI」
「GENIEE BI」は、誰でも簡単にデータ分析・グラフ作成ができるツールです。リアルタイムで大量の
データを分析できるので、迅速な意思決定に役立ちます。
「GENIEE DATACONNECT」と併用することで、これまで異なる指標や形式で管理されていたデータを
リアルタイムで可視化することができます。
URL：https://geniee.co.jp/bi-dataconnect/

■データハブツール「GENIEE DATACONNECT」
「GENIEE DATACONNECT」は、基幹システムと営業管理ツールなど、異なるデータベースの情報を
統合できるツールです。散らばったデータの加工・統合を完全自動化し、社内資産データを各種システ
ムへ共有することができます。データの二重入力の工数削減、データ移行による人為的なミスの防止に
役立ちます。
URL：https://geniee.co.jp/bi-dataconnect/
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■お問い合わせ先
株式会社ジーニー　 SFA/CRM事業本部
担当：川口（カワグチ）
TEL：03-5909-8174　MAIL：kohei.kawaguchi@geniee.co.jp

■ジーニーについて
ジーニーは、「誰もがマーケティングで成功できる世界を創る」、「日本発の世界的なテクノロジー企業と
なり、日本とアジアに貢献する」という２つのPurpose（企業の存在意義）のもと、企業の収益拡大・生産
性向上など様々な課題解決につながるソリューションを開発・提供するマーケティングテクノロジーカン
パニーです。

■会社概要
社 名：株式会社ジーニー
代 表 者：代表取締役社長 工藤 智昭
本 社：東京都新宿区西新宿6-8-1 住友不動産新宿オークタワー5/6階
設 立：2010年4月
資 本 金：1,549百万円（連結、2022年3月末現在）
従業員数：346名（連結、2022年3月末現在）
海外拠点：シンガポール、ベトナム、インドネシア、タイ
事業内容：広告プラットフォーム事業、マーケティングSaaS事業、海外事業
U R L：https://geniee.co.jp/
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